“Emprender” - Plan de trabajo care

- El objetivo de este proyecto es realizar un estudio de viabilidad del concepto de negocio, con el fin de determinar:

el alcance de su actividad (productos o servicios)

el mercado potencial / objetivo

- la comercializacién de sus productos / servicios

- la operativa y recursos necesarios

- la prevision de ingresos y gastos (3 — 5 afos)

- lainversion necesaria para el desarrollo del negocio.

- la implicacion de los socios

- El resultado del proyecto consistira en 2 documentos que se presentaran en una sesion con los Socios y el equipo de proyecto.
Los documentos son los siguientes:

- Plan de Negocio (3-5 aios): que incluird una Cuenta de Pérdidas y Ganancias, Prevision de Ventas y Margenes por
producto / servicio (formacién de precios o tarifas), Desglose de las lineas de gasto (Personal, Marketing, Gastos
Financieros), Andlisis de Cash-Flow, Plan de Inversiones.

- Plan Comercial: descripcion de actividad, mercado, productos / servicios, precios, definicion de estrategias de marketing,
plan de inversiones detallado (gj. alternativas de ubicaciones), estructura necesaria (ej. personal y sus perfiles, alquileres),
definicion de operativa (procesos de trabajo), listado inicial de proveedores.
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